TECNICAS DE VENTA DE SEGUROS

El Ejercicio de vender -y la venta de Seguros mucho mas - ha cambiado mas en estos 18 afios que en
todo el siglo XX aunque en las librerias siguen en el Top 10 algunos escritos en los afios 50, como “El

mejor vendedor del mundo” o “Callese y venda”...

Sin embargo, en el siglo XXI, vender seguros se ha convertido en una actividad de vértigo. Hoy el
comprador de servicios aseguradores y financieros, antes de comprar, tiene toda la informacion de lo
que desea comprar: informacién comparada, contrastada y a menudo, distorsionada o confusa. El
prospect, hoy, tiene incluso mas informacion que el propio vendedor. Pero podemos afirmar, sin
embargo, que hoy el Cliente no esta mejor informado sino mejor confundido... Este curso prepara para
realizar la actividad profesional de agente de seguros HOY.
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